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. Experiéncia de Compra
Lo

Usabilidade + Mobile

' Preco e Promocdes
e Competitividade e Transparéncia

Logistica
a-t’ Prazos, Devolucoes e Portes

Confianca e Seguranca

Notoriedade, Contactos e Pagamento

Informacé&o do Produto

Conteudo relevante, videos, reviews, (...)

Marketing

Captacao de Trafego Qualificado
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Entregas GRATIS a partir de 39€, em Portugal Continental

Q@ | - Negocio que da resposta a uma tendéncia;
e URBAN JUNGLE M- seRicos~  puawmweoa  somends< [P v

- Experiéncia de compra online simples e fluida;

Criamos um Mundo Diferente, .4 )
Mais Belo e Saudavel f .
NO SEU INTERIOR

- Entregas gratis em 72h a partir de 39€;

°°°°°°°°°°°°° - Embalagem adaptada ao produto e 100% reciclavel:
e ‘ - Partilha de conteudo relevante sobre plantas;
e esruical o ) v s Q) B o i

- Suporte ao cliente atraves de diferentes canais;
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RV (o \“:Ik’/ - Informagéao descritiva sobre as condi¢oes e cuidados
ooooooooooooo a ter com cada planta (online e no ato de entrega).

ADICIONAR ADICIONAR > LERMAIS ADICIONAR ADICIONAR
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Costela de Addo | Monstera deliciosa >
a - Negocio que da resposta a uma tendéncia;
N - Experiéncia de compra online simples e fluida;
voo00 - Entregas gratis em 72h a partir de 39€;

CLIENTE

L e G e - Embalagem adaptada ao produto e 100% reciclavel,
- Partilha de conteudo relevante sobre plantas;

- Suporte ao cliente atraves de diferentes canais;

Sobre a Espécie

- Informacé&o descritiva sobre as condi¢bes e cuidados

a ter com cada planta (online e no ato de entrega).
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Caso: Pelxaria Centenaria - peixariacentenaria.pt

&, - Negdcio tradicional reinventado;
Peixe-arranjadinho™

Para [he facilitar avida, preparamos tudo aqui para.nao ter de'se chatear
em casa. Preparamos-lhe o peixe em filetes, escalado ot como for

- Imagem e comunicacao destacam-se da concorréncia,

- Permite chegar a novos publicos;

Peixe fresco

- Entregas em veiculo proprio de terca a sabado;

- Negocio limitado geograficamente;
- Expanséo para servicos (experiéncias e sardinhadas);

- Possibilidade de selecionar como quer o peixe.
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Caso: Peixaria Centenaria - peixariacentenaria.pt

CENTENARIA TS —

- Negdcio tradicional reinventado;
| Dourada nacional 300/400
- Imagem e comunicacao destacam-se da concorréncia,
- Permite chegar a novos publicos;
- Entregas em veiculo proprio de terca a sabado;
- Negocio limitado geograficamente;

- Expanséo para servicos (experiéncias e sardinhadas);

- Possibilidade de selecionar como quer o peixe.

Atum (bife) Salméo (lombo) Robalo nacional 300/400
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Caso: Bolas da Praia - bolasdapraia.com

- Negdcio online de monoproduto;
- Entregas em casa ou local de trabalho;

- Reinventar a forma e o local onde o produto costuma

ser consumido;

BOLAS

 praia- £ 2 - Ofertas "Last Minute" regulares nas redes socialis;

- Exploram o novo publico Empresas;

- Presenca em Lisboa e Porto.
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- Pecas de moda basicas com qualidade;
- Produto em algodé&o organico 100% biodegradavel,

- Comecaram com poucas pecas (tshirts e camisas para

homem) e foram crescendo a oferta;
- Producao nacional (Guimaraes);
- Entregas gratuitas em Portugal em 2 dias uteis;

- Transparéncia com o cliente: partilham o custo

discriminado do produto (fabrico, logistica, ...).
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- Pecas de moda basicas com qualidade;

- Produto em algodé&o organico 100% biodegradavel,

- Comecaram com poucas pecas (tshirts e camisas para

homem) e foram crescendo a oferta;

- Produgao nacional (Guimaraes);

Price Breakdown
ttttttt - Entregas gratuitas em Portugal em 2 dias uteis;

OUR PRICE

f, ﬁ - Transparéncia com o cliente: partilham o custo

- mowen discriminado do produto (fabrico, logistica, ...).
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Se ja tem um negdcio e nao tem uma loja online:

- O produto gue tenho é possivel vender online?

- Tenho/devo adaptar o meu produto para o mercado online? Posso reinventar de alguma forma o

meu produto (modelo de venda, forma de utilizar, embalagem, caracteristicas, ...)?
- Sou capaz de ser competitivo online? Como me vou diferenciar da concorréncia?

- Estou preparado/tenho recursos para assegurar a logistica, manter a dinamica do site, dar suporte

ao cliente e trabalhar canais de comunicacao online?

“Vou estudar, planear a minha estratégia e preparar o meu negaocio para criar uma loja online.”
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ASSOCIAGAO ECONOMIA DIGITAL

Quero aprender mais:

academiacomerciodigital.pt
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